BIR IS FIKRI
BULMAK



Bu kitapgik, kendinize uygun olabilecek bir is fikri bulmaniza yardime1
olmak tizere tasarlanmistir. Elbette, kitab1 kullanarak bir is fikrine
ulasacaginiza dair hig bir garanti yoktur. Ancak is fikri arama metotlarini
elbette 6grenmelisiniz.

Is fikri bulabilmenizin birka¢ yolu mevcuttur:

» Kendiniz yeni bir fikir gelistirebilirsiniz

* Bagkasmin fikrini kopya edebilirsiniz veya degistirerek
kullanabilirsiniz

» Baska birisinden bir is fikri satin alabilirsiniz

Bu kitap esas olarak kendinizin bir is fikri gelistirmeniz yollar {izerinde
duracaktir:
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Diinyaya kus bakist ile bakmak



Arastirmanizi baslatmadan Once,

bazi temel noktalar oldugunu

bilmelisiniz.

Herkes is fikri arastirabilir ve

bulabilir de. Is ve egitim ge¢misiniz

gelistirebileceginiz fikirleri

sinirlamaz. Ornekler:

*  Bisiklet tekerlegi bir veteriner
tarafindan icat edildi

*  Frisbee bir firinci tarafindan icat
edildi

*  Misir gevregi bir ¢iftci tarafindan
gelistirildi.

Aynen insanlar gibi, her fikrin bir
"omir donemi (life cycle)" vardir
buna {irliniin 6miir dénemi denir ve
asagida gosterilmistir.

Uriin Omiir Donemi

[ ]
[ ]

Gelistirme
Biiyiime
Olgunluk
Doyum
Gerileme

Yukaridaki sekle bir bakiniz.
Gordiigiiniiz gibi bir lirtin; gelistirme
ile baglayan satislarin arttig1 biiyiime
asamasi, sonra satiglart arttirmanin
artik pek mimkiin olmadig:
olgunluk / doyum asamasi ve nihayet
satiglarin diigmeye bagladig1 gerileme
asamasindan ibaret bir seri asamadan
gecer. Bir 10-lobut bowling
salonunu, bu sekildeki hangi
asamaya yerlestirirsiniz? Bliytime?
Doygunluk? Gerileme?

Faks makinelerini hangi asamaya
yerlestirirsiniz? Buradaki ince nokta,
gelistirme veya biiylime asamasinda
olan bir {iriin bulmaktir. Ornegin,
video telefonlarini hangi asamaya
yerlestirirsiniz?

Fikirleri oldurmek, fikir
gelistirmekten ¢ok daha kolaydir.
Fikir bulmada basaril1 olabilmek i¢in,
her seye bakmaya hazir olmalisiniz.
Unutmayiniz, eger birisi size yirmi
yil 6nce duvardaki bir delikten para
cekebileceginizi soylese idi, veya
bes yil 6nce size telefona
konustugunuz dilin otomatik olarak
aradiginiz tilkenin diline terciime
edilecegini soylese idi, siz ne derdiniz
bunlara karsilik? O halde, hayal
glictiniizii tamamen serbest birakiniz-
birakiniz yiizlerce fikir ytize ¢iksin;
sonradan muhtemel sampiyonlar1 ve
muhtemel umutsuzlari ayirmak i¢in
bol bol vaktiniz olacaktir.

Bu kitapgik size bir is fikri bulmada
yardimci olmak bakimindan belki de
bir ilk adimdir. Kitabin arkasinda
yararlanabileceginiz bir ¢ok baska
yardim ve destekle ilgili detaylari
bulabilirsiniz.
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Beyin Yeni fikir tiretmede yaygin olarak

Firtinasi kullanilan bir metotdur, Beyin Firtinasi

| &

denen metotdur.

Basaril1 bir Beyin Firtinas1 uygulamasi
i¢in, oncelikle bir grup insani1 bir araya
getirmeniz gerekiyor - bu insanlar aile
fertleri, meslektas, veya dostlar olabilir.
Bir grupla en 1yi sonug, dort ila sekiz kisi
ile alinmaktadir.

Kurallar basittir:

* Yeni fikirler bulmak istediginiz bir konu
se¢iniz; 0rnegin, "geng insanlar i¢in
eglence faaliyetleri" diye bir konu
segebilirsiniz

* Beyin Firtinasi seansi i¢in bir zaman
sinir1 tayin ediniz -yaklasik 15 dakika
genellikle yeterli olmaktadir

* Seans sirasinda iiretilecek tiim fikirleri
not edecek birisini belirleyiniz

* Baslamak i¢in, herkese, basitge,
diistinebildikleri her ve herhangi fikri
Onermelerini rica ediniz

* Beyin Firtiasi sirasinda, ne kadar ¢ilgin
ya da acayip goriiniirse goriinsiin, her
fikir gecerlidir

* Hicbir fikre karsi olumsuz tepki
vermemeye ¢alisiniz; unutmayiniz ki
bir insanit bu seansa katkida
bulunmaktan vazgec¢irmek ¢ok kolaydir
- sadece bir bakis, bir giiliimseme veya
tek bir kelime insanin hevesini
kacirabilir

* Son bahsedilen fikirden yeni fikirler
kivilcimlandirmaya ¢alisiniz - 6rnegin,
birisi bilmece-buldurmaca 6nerdi ise,
siz de "ve bunu maskeli balo gibi
yapariz" diye ilave edebilirsiniz.

* Fikirleri birbirleri ile iligskilendirmeye
calilJimz; geri doniip seans sirasinda
daha once gelistirilen fikirlere bakiniz
ve bunlarin baska fikirlerle
birlestirilerek daha baska fikirler tiretilip
tiretilemeyecegini sinayiniz.

* Nihayet, unutmayiniz ki bu asamada
onemli olan miktardir - sadece elinizden
geldigince ¢ok sayida yeni fikrin ortaya
cikmasina ¢alisiniz. Her hangi bir
noktada saplanip kalirsaniz, "ni¢in syle
yapmiyoruz ....... ", veya "sOyle yaparsak
daha iyi olmaz m1 ........ " seklinde
baslayan sorular sormay1 deneyiniz.

Beyin Firtinas1 yapmay1 6grenmenin tek
yolu vardir ve bu yol ise sadece Beyin
Firtinas1 yapivermektir. Iste, baslamak
icin kullanabileceginiz iki 6rnek:

(A)

Asagidaki nesnelerden birini se¢iniz:
» Atag (tel)

* Tayt (pantolon)

» Kompakt disk

* Fic1

Sectiginiz nesne i¢in ti¢ dakika igerisinde
olabildigince ¢ok sayida degisik kullanim
sekli bulmaya ¢alisiniz. En azindan 20
fikir tiretebilmelisiniz.

(B)

Bir konut sitesinde orta biiytikliikte bir
siiper market sahibi oldugunuzu
varsayiniz. Bes dakika icerisinde, bu
magazaya yeni miisteriler cekme yollar1
hakkinda olabildigince degisik fikir
iiretmeye c¢alisiniz.



Matris Bu yontem aslinda Beyin Firtinast seansinin bir degisik tiirtidiir. Asagida tiretilen
veya Ornekte, bir bastonun kullanilabilecegi yerlerden bazilarini gosteren bir liste vardir.
Tablo
Kullanimi  Listenin tist tarafindaki siraya, iirtine entegre edilebilecek degisik kullanim [Jekilleri
yazilmistir. Bu matrisi kullanarak, bir dizi degisik baston tiirii hakkinda fikir
gelistirebilirsiniz.

Ornegin:

* At satin alicilari i¢in tasarlanmis, {izerinde atin yiiksekligini 6l¢gmede
kullanilabilecek bir metre olan bir baston.

» Kros yiirtiylisciileri i¢in, tepesine bir pusula yerlestirilmis bir baston.

 Yasl insanlar i¢in yapilmis, sahibinin aniden diismesi ya da saldiriya ugramasi
halinde yardim ¢agirmak iizere devreye girecek bir alarm sistemi ile donatilmis
baston.

Matris

Urtin —

[

ALKOL METRE ALARM TELES- | MATARA | PUSULA
DUZEYi KOP

IS YERI

DAGLAR

ORMAN

ALI-VERIS

SPOR
[ZLERKEN

TATIL

FUAR

AT
PANAYIRI




Bu matrisi kullanarak, asagiya baska 6rnekler yaziniz:

‘ »

Bu yaklagim bir ¢ok bagka tirlin i¢in kullanilabilir.

Bu bos formu herhangi bir {iriin i¢in kullanabilirsiniz. Pratik yapmak isterseniz, su
tirtinlerden birini segebilirsiniz:

* Tornavida

» Semsiye

* Fener

* Uyku tulumu

Matris

Uriin —




Fikirler Beyin Firtinasinin daha da degisik bir tiirii Fikirler Haritasidir. Tamamlanmis bir

Haritas1 Fikirler Haritas1 asagida verilmistir. Bir Fikirler Haritasi iiretmek i¢in 6nce biiyiik bir
kutu ( veya daire) i¢ine bir konu yazilir. Bu konu ile ilgili bir fikir akliniza gelince,
bunu o biiyiik kutuya baglantili baska bir kutu i¢ine yazarsiniz. Baglantili kutularin
her serisi olabildigince arastirilarak uzatilir. «stediginiz kadar baglantili kutu ile siireci
baslatabilirsiniz.

Takip eden sayfada ayrica bos bir Fikirler Haritas1 ¢aligma formu verilmistir; bu formu
kullanarak teknigi kendiniz deneyebilirsiniz. Baglamak i¢in sizin akliniza bir konu
gelmiyorsa, iste kullanmak isteyebileceginiz drnekler:

* Hayvanlar

* Bisiklet sporu

» Karavan

Dikis dikmek

* Yemek

ESKI
OYUNLARI

™V
TABANLI
YENI
OYUNLAR

CANLANDIR

I~

DAG

BISIKLETI

uc
TEKERLEKLI
BISIKLET

SALON
OYUNLARI

@ BEBEKLER

KARAK-
TERLER

INDIANA
JONES

SPOR ICIN
(ESOFMAN
VS.)

UNIFORMASI

BLUZLAR



Fikirler Haritasy



Sorun
Coziimii
Yaklasimy

Bir ¢ok iirtin ve hizmet, belli sorunlara yanit olarak gelistirilmislerdir.

Su ornekleri diistiniintiz:

» Leke ¢oziici

 Tip cila (ayakkabi i¢in)
 Siiper market el arabalari
» Hirsizlik alarmi

Bunlarin her biri belli bir sorunla bas edebilmek i¢in tasarlanmiglardir.
Kendiniz veya aileniz veya dostlarmiz hakkinda diistinmeye biraz zaman
ayiriniz. Ne tiir sorunlardan bahsettiklerini duyarsiniz? Cok rastlanan
sorunlari, bir sonraki sayfadaki ¢alisma formunun sol tarafindaki siitunda
liste halinde yaziniz. Ayni formda sag taraftaki stitunda da ¢oztimlerinizi
yaziniz. Sizi ise baslatmak i¢in ilk sorunu biz zaten oraya yazmis

bulunuyoruz.

Bazi ¢oziimler ¢ok agik olmakla birlikte, bazi durumlarda bu boyle
olmayabilir. Bir sorunla kars1 karstya oldugumuz zaman, sorunu ¢6zmek
icin takip ettigimiz bir asamalar dizisi vardir:

Olgulan / gergekleri belirleyiniz:

Sorunun nedenini 6greniniz:

Coziimler hakkinda diistintiniiz:
Miimkiin olan ¢oziimleri bir
elemeden gegiriniz:

En iyi ¢oziimii se¢iniz:
Sectiginiz ¢oziimi uygulayiniz:

Basar1 veya basarisizligi
degerlendiriniz:

Miimkiin olan en 1iyi sekilde sorunun
tam olarak ne oldugunu 6greniniz.

Birka¢ nedenden herhangi biri veya
bunlarin herhangi bir kombinasyonu

olabilir.

Buna bagkalar1 ile tartisma ve
deneyler / denemeler dahildir.

Miimkiin olan ¢oziimlerin
olabilirligini sinayiniz.

Bir tercih yapiniz, karar veriniz.

Deneyiniz, ¢alisip ¢alismadigini
goriniiz.

Sorun ¢oziilmiil ] mudiir?

o



Sorun

Coziimii
Calisma
Formu SORUN cOzZUM
A. Araba hirsizhigy 15 saniye sonra motorun otomatik
olarak durmasi. Sokiilebilir
direksiyon. Takip cihazi.
B.
C.
10
D.
E.
F.



Ihtiyaclanr1 Insanlarin ihtiyaglarini veya isteklerini karsilamak, sorun ¢éziimiine ¢ok
Karsilamak benzer. Binlerce ihtiyacimiz ve istegimiz vardir.

Oncelikle insanlarin temel ihtiyaglarii diistiniiniiz:

Yiyecek ve icecek
Giyim

Barinma
Ulastirma
Eglence

Bilgi

Arkadaslik

Bunlarin her biri ¢ok biiyiik ve genis alanlardir. Asagidaki 6rnekte gorildiigii

gibi, bu alanlardan biri ele alinarak daha net tanimlanmis ihtiyaclar
belirlenebilir.

EGLENCE

SPOR MUZK  OKUMA S(NEMA DISARIDA

YEMEK
10 lobut bowling Fast food
Bilardo Restoran
Aerobik Kafe
Yiizme Bar
Basketbol Otel
Golf Kumpir
Tenis Pizza
Go-kart Kofteci
Mini golf Sandvig
Mini futbol Pasta
Turizm paketleri Hint restorani
Voleybol Cin restorani

Judo



Bu ¢alisma formunu ihtiyag ve istekleri karsilayan fikirler bulmak i¢in yardimer olarak
kullanmiz. En tistteki kutuya istediginiz herhangi bir genis¢e tanimlanmis ihtiyac
alan1 yaziniz. Bir alttaki kutularda bu ihtiyaci biraz daha derinlemesine analiz ediniz.
Nihayet bu konulardan bir veya bir kacini secip bununla ilgili fikirler hakkinda
diistiniiniiz.




Yatay Bu teknik, sizi meselelere degisik bir acidan bakmak konusunda tesvik eder.
Diisiinmek Asagidaki ornekler bununla ne demek istendigini agiklayacaktir.

* Otuz y1l 6nce benzin istasyonlarinda yakit ve yagdan baska pek bir sey
satilmazdi. Bugiin benzin istasyonlarinda komiirden sandvige her sey
satilmakta. Degisikligi getiren ne oldu? Eski giinlerde istasyon sahipleri
otomobilin ihtiyaglarina hizmet etmekte idi. Bugiin ise benzin istasyonu
otomobil siiriictisiiniin ihtiyaclarina hizmet etmekte.

+ 1lan tahtalar1 her tiirlii mal ve hizmet reklami igin yaygin sekilde
kullanilmistir. Yatay - ya da, yanlamasina - diisiinmek yolu ile ilan tahtalar
{izerine kurulu yeni {iriinler gelistirildi. Ilan tahtalarimn bir 6zelligi, bunlarin
sabit nesneler olmasidir. Simdi ise mobil ilan tahtalar1 gérmekteyiz - bunlar
sehir icinde dolastirilan kiigiik kamyonlar iizerine monte edilmektedir. Ilan
tahtalarinin bagka bir 6zelligi ise, bunlarin herhangi bir anda sadece tek bir
mesaj tastyabilmeleri idi. $imdi ise doner hareketli ilan tahtalar1 kullanilarak
ayni mekanda iki ya da ii¢ degisik mesaj tasinabilmektedir.

Iste size bu sekilde diisiinmek konusundaki yeteneklerinizi 6lgmenize
yardimct olacak bir vaka etlidii. Benli Teyze Piringleri {ireticisi piring
satiglarini yiikseltmeye karar verdi. Yatay diisiinceyi kullanarak bunu nasil
basardilar?

Yanitinizi agagida yaziniz:

Dogru yanit1 bu kitap¢igin sonunda bulabilirsiniz.
Yatay diisiince yardimi ile bulunan diger bazi tiriin 6rnekleri sunlardir:

Ceketli cips (kabuklu patates cips):

* Yillar boyu cips iireticileri patatesin kabugunu soymakta idiler, ta ki bir
giin birisi "neden kabugu yerinde birakmiyoruz?" diye sorana kadar. Boylece
bugiin ceketli cipsimiz var.

Louvre blinds (dikey jaluzi):

* Venedik usulii yatay jaluzi yillar boyu gelenek gibi kaldi; Louvre usulii
jaluzi ayni metodun dikey uygulamasi olarak ortaya c¢ikti.
Koseli Plastik Siseler:

* Yine bir giin birisi, "ni¢in kare seklinde siselerimiz yok?" diyene kadar,
siseler neredeyse degismez olarak yuvarlak olageldi. Bugiin kare seklindeki
siseler sayesinde ayni raf hacminde daha fazla sayida sise depolanabilmektedir.



Siz de yatay diistince sonucu ortaya ¢ikan bagka iiriin 6rnekleri diisiinebiliyor musunuz? Bunlari
asagiya yazabilirsiniz:

ESKI URUN YENi URUN

Yatay Sadece genel olarak insanlarin ihtiyag ve istekleri hakkinda diisiinmek yerine, belli

Diisiinmek insan gruplari hakkinda diisiinmek ¢ok yararli olabilir. Ornegin, insanlar yas itibart

ile gruplanabilirler:
Yeni doganlar
Korpeler
Emekleyen ¢ocuklar
[lkokul ¢ocuklari
Yeni yetmeler
Gengler

Yetiskinler

Erken emekliler
Emekli veya yaslilar

Bu gruplardan her biri de kendi i¢inde ayrica gruplanabilir, 6rnegin, erkek ve kadin
olarak.

Yukaridaki listede herhangi bir grubu se¢iniz ve onlarin muhtemel ihtiyag, istek ve
sorunlarinin bazilarini belirlemeye ¢alisiniz. Sonra, belkide bu kitapgikta gormiis
oldugunuz bazi teknikleri kullanarak, bu gereksinimlere yanit verecek fikirler
onermeye caliginiz.

Asagida size bdyle bir yonde baslangic yapmaniza yardimer olabilecek bir 6rnek
verilmistir.

GRUP THTIYAC /ISTEK / FIKIRLER
SORUNLAR
Erkek yeni yetmeler Miizik dinlemek CD ve kasetleri depolamak

icin bir sistem
Hiz Go-kart

Moday takip Ordu fazlasi esya diikkani

Bir sonraki sayfada kendi fikirlerinizi gelistirmenize yardimci olabilecek bir ¢alisma
formu verilmistir.



Calisma GRUP IHTIYAC / ISTEK / FiKiRLER
Formu SORUNLAR

Elbette, daha keskin bir sekilde bir konuya odaklanmaniz i¢in baska yollar da vardir.
Insanlar, 6rnegin, eglence tercihleri bakimindan da guruplandirilabilirler:
* Spor

* Televizyon

* Okuma
* Dinlenme
* Hobiler

Yukaridaki her gurup kendi i¢inde daha da derinlemesine alt-guruplara ayristirilabilirler.
Ornegin, hobiler gurubu igerisinde su alt-gruplar olabilir:

* Fotografcilik

* Pul koleksiyonculugu

* Resim yapmak

» Satrang
* Antika koleksiyonculugu
» Seyahat

Alt-gruplara ayristirmak i¢in kendiniz bagka ne yollar diisiinebilirsiniz? Unutmayiniz

ki, ne kadar net bir [ekilde odaklanirsaniz, 1yi tanimlanmais bir is fikri bulmaniz da o

kadar kolay olur. Ornegin, hali vakti yerinde ve antika meraklis1 emekliler iizerine

odaklanirsaniz, bu insanlarin ihtiyag / istek / arzularini tatmin i¢in ne gibi is fikirleri

gelistirirdiniz? Su fikirlere ne dersiniz:

» Sadece abonelere dagitilan, okuyuculara satis ve acik arttirmalar1 6nceden haber
veren ve kimin ne satin aldig1 hakkinda "i¢erden" bilgi veren bir biilten yayilamak;

* Mobilya restorasyonu kurslart;

* Giivenlik nedeni ile sigorta i¢in antika esyalar1 fotograflamak



Becerilerinizi

Kullanmak

Bir ¢ok insan i¢giidiisel bir sekilde
sahip olduklar1 is becerilerine
dayal1 bir is kurmay1 diisiintirler.
Bunlar kaynake¢ilik, aseilik,
miihendislik veya kelime islem
hizmetleri olabilir.

Cogu zaman, iginizde edindiginiz
becerilere dayali bir is kurmak
miimkiindiir; ancak dikkatli olunuz
- baka bir ¢ok insanda da ayni
becerilerin olmasi ve dolayisi ile
karsinizda ¢ok giti¢lii bir rekabet
olmas1 muhtemeldir. Buna kars1
onlem almanin bir yolu, kendi
isinize kendine has bir 6zellik
vermektir. Ornegin beceriniz
asciliksa, ihtisas gerektiren ve sizin
yapabileceginiz 6zel bir {iriin
arayiniz; ornegin, daha geleneksel
olan tepsi borekleri ve elmali
turtadan ziyade, ¢iftlik peyniri veya
0zel bir elma tursusu gibi tirtinler
arayimiz. Eger, 6te yandan,
becerileriniz miithendislik alaninda
1se, o zaman Ozirliilerin bazi
ihtiyaclarina yanit verebilecek bir
triin gelistirmeyi / iiretmeyi
diistinliniiz; 6rnegin onlarm hareket
edebilmesine katkis1 olacak bir
irtin olabilir bu - Tirkiye'de
insanlarin onda birinden fazlasinda
o veya bu tiirli bir fiziksel oziir
bulunmaktadir.

Hepimiz, 1is disindaki
faaliyetlerimizle de bazi yararh
beceriler kazandigimizi unutmaya
meyilliyizdir - Ornegin
hobilerimizden bazi beceriler
kazaniriz, fotografcilik ve agac
ileri gibi, ve bunun yaninda, bagi
toplamak, toplanti, balo vb.
diizenlemek ve idari iler gibi,
gonillii ve sosyal amacgli
faaliyetlerimizden kazandigimiz
becerilerimiz de olabilir.

Nihayet, organizasyon, planlama,
iletisim becerileri gibi kisisel
becerilerimizle, giivenilirlik,
heveslilik ve yaraticilik gibi kisisel
niteliklerimiz vardir.

Bir sonraki sayfadaki ¢alisma
formunu kullanarak sahip
oldugunuz beceriler hakkinda
distiniiniiz ve bu becerilerinizden
istifade edebileceginiz bazi is
fikirleri belirlemeye calisiniz.



Beceriler Asagida sol tarafa ilk-orta 6gretim, On lisans ya da lisans egitimi sirasinda

Calisma
Formu

gordigiinliz bazi egitim konularini yaziniz, sag tarafa da, bu etiit konular
ile 1lgili olabilecek diisiinebildiginiz is fikirlerini yaziniz.

EGITIM KONUSU ILGILI iS FiKRI

Asagida sol tarafa calistiginiz biitiin isler ve katildiginiz is / istihdamla ilgili
tim egitim programlarini yaziniz, 6érnegin, bunlar, isletme-i¢i egitim,
KOSGEB veya IIBK kurslari, veya 6zel kurslar olabilir. Sag tarafta ise her
is tecriibesi veya egitim programiu ile ilgili olarak diisiinebildiginiz is fikirlerini
yaziniz.

iS / EGITIM ILGILI iS FiKRi

Asagida sol tarafa is disindaki zamanlarmiz1 degerlendirme faaliyetlerinizi
(hobiler / zevkler) yaziniz. Sag tarafa ise her hobi / zevk ile ilgili
diistinebildiginiz is fikirlerini yaziniz.

HOBI / ZEVK ILGILI Si FIKRi




Konunuz
ile Tlgili
Her Seyi
OKkuyunuz

Gazeteler, dergiler, rehberler ve
kitaplardaki yazili bilgi, is fikirleri iceren
bir degerli bir hazinedir.

Okudugunuz her gazete ve dergi
reklamla doludur - bunlara satin
alacagimiz degil de sizin kendinizin
sunabileceginiz mal ve hizmetler olarak
bakiniz. Benzer sekilde, posta ile satis
kataloglari1 sizin i¢in satin alma listesi
degil de, 1s fikirleri ile dolu bir liste
olmalidir. Ozellikle yabanci kataloglarda
gordiigliniiz tirtinlerin bir ¢ogunun
Turkiye'de iiretilmiyor olmasi sansi
oldukca yiiksektir.

Is fikirleri ile dolu, baska bircok yayin
vardir ve bunlardan bazilar1 asagida
verilmigtir.

Bu Yayinlarin Nerede Bulunacag

Biitiin bu yayinlar1 bulabileceginiz bazi
temel kaynaklar vardir:

« Is Fikirleri Dergisi

* Beyaz Nokta Vakfi
Kiitiiphanesi
(Tel:0.312.441 48 70)

+ KOSGEB-Girisimciligi
Gelistirme Enstitiisii
(Tel:0.312.368 95 00)

* Franchising Dernegi
(Tel:0.212.296 66 28)

* Girisimcilik Ag1 internet sayfasi
(www.girisimciliknetwork.gen.tr)

Bu sayilan bazi yerler i¢in randevu
gerekebilir, ama genellikle serbestge
telefon edebilir veya habersiz
gidebilirsiniz.

Mesleki Dergiler

Diistindtigiintiz her is alam ile ilgili
olarak -bu mobilya veya aricilik olabilir-

biiytik bir olasilikla bir mesleki dergi
vardir.

Her dergi sayis1 paha bi¢ilmez degerde
bilgi kaynagidir - yeni Uriinler,
malzemeler, metotlarla ilgili detaylar,
yeni igyerleri agilmas ile ilgili haberler,
bayilik, distribiitorliikle ilgili bilgiler
ve diger piyasa bilgileri... Kisacasi, bu
dergiler size isin i¢inde olan1 anlatir.
Bu dergiler hakkinda genel bilgiyi de
yandaki siitunda anilan kiitiiphane ve
benzeri kaynaklardan edinebilirsiniz.

Iyi se¢ilmis bir mesleki dergi i¢in
olunan abonelik, bedelini misli misli
Odeyecektir.

Is Fikirleri ile ilgili Ihtisas Dergileri

Bu dergiler, insanlart her tiirlii tesebbiis
firsat1 hakkinda bilgilendirmek tizerine
yogunlasirlar. "The Business
Opportunity Digest" ve "Business
Ideas", bu tir dergilerin yurtdisinda
rastlanan 6rnekleridir.

Gazeteler

Ulusal gazetelerin ¢cogu muntazam
ekonomi boliimii ya da ekleri yayinlar.
Bunlar, yeni girisimler, yeni {iriinler ve
yeni firsatlarla ilgili yararli bilgiler
igerir.

Isyeri Aboneligine Yonelik Yaymlar

Bunlar oldukga ihtisaslasmis, yatirim
arayan yeni tesebbiislerle ve satisa
cikarilan isletmelerle ilgili detaylar
iceren yayinlardir. "Venture Capital
Magazine", yine yurt disindan boyle
yayinlara bir 6rnektir.



< KurmaKitaplary

<» kurma hakkynda duizinelerle kitap
vardyr ve bunlaryn bir codu nasyl yeni
fikir bulunacady konusunda notlar ve
ipuclary icermektedir - bazylary
dodrudan dodruya girieim fyrsatlary
acyklamaktadyr.

Yabancy Ulkelerden gelen Yayynlar

Bir cok ulke dye ticaret bultenleri
yayynlar ve bunlar o Ulkede Uretilen
Urtnler hakkyndalisandy Uretim, bayilik
veya distribtitorl Uk badlantylary icin
gerekli detayly bilgileri igerir.

Franchise Rehberleri ve Dergileri

Franchising bir i« kurmayontemi olarak
gittikce popllerlik kazanmaktadyr. Bir
franchise anlasmasy, en azyndan
basaryly ie kurmue birisinin, size, benzer
bir iei kurmak igin gerekli tim know-
how ve uzmanlydy (ve bazen de
malzeme ve ekipman) sunmasyny icerir.
Bunun kareylydyndagenellikle bir Ucret
Odenir. Franchise endustrisi, piyasaya
sunulan franchiselaryn codu hakkynda
detayly bilgi veren birkag adet dergi ve
rehber Gretmektedir.

Resmi Yayynlar

Resmi Yayynlar

Bazy kamu kurulueu yayynlary, sizi
dodru yolayonlendirecek bir bilgi
hazinesi icerirler. Ornekler:

» Hane Halky Harcamalary Anketi -
ailelerin gelirlerini sarf ederken tim
urdnler ve hizmetler arasynda nasy!l
tercih yaptyklary hakkyndabilgi verir.

» Sosyal Trendler - nifus, editim,
istihdam, gelir ve harcamalar, konut ve
dahabir ¢ok sosyal konuda detayly
bilgi icerir.

* Nufus Sayymy ve Secmen

Kayytlary - detayly nifus istatistikleri

verir ve trendleri tanymlar, drnedin, 19
cesitli yas gruplaryndaki geliemeler

gibi.

LisansAnlasmalary Dergileri

Eder belli becerilere sahipseniz, ancak
ne Uretmek istedidiniz konusundaemin
dedilseniz, lisansanlesmalary sizinigin
cazip bir ie kurma aternatifi olabilir.
Lisans anlasmasy size belli bir Grind
imal veyamontg] hakkyny verir. Size
sadece know-how ve planlar verilebilir
ve siz kendiniz Uretimi
gerceklestirebilirainiz veyasize parcalar
verilir ve Sz sadece montg) yaparsynyz.

"International Licensing” dergisi bir
¢ok lisans anlasmasy imkanlary
hakkynda bilgi vermektedir.



<ki elin sesi var, bir €lin nesi var?



<ki, Hatta Daha <ki, Hatta Daha Fazla Beyin, Bir

Fazla Beyin, Bir

Beyinden Daha «yidir

Beyinden Daha Fikirlerinizi baskalary ile

<yidir

tartyemak konusunda
isteksizlidiniz varsa, bu elbette
anlayyela kareylanyr. Ancak,
daima, heyecanynyzyn sizi biraz
fazlaca costurmasy veie fikriniz
veya potansiyel pazarynyzdaki
bazy zaaflary gbrmenizi
engellemesi mimkuandur.

<= fikriniz hakkynda glivendidiniz
birisi ile erken bir asamada,
henliz o fikir Uzerine fazlazaman
ve para harcamamyeken
konueunuz. KOSGEB
Girisimcilioi Gelistirme Engtitlisi
baslangyc iciniyi bir yerdir.
Enstitti telefon numarasyny
kitapcydyn arkasynda
bulabilirsiniz.



e
Fikrinizi
Synayynyz

Bazy durumlarda, i« fikrinizin
teknolojisini bir yoklamanyz gerekebilir
- fare kapanynyz gercekten calyesacak
my? Bazy durumlarda gerekli mekanyn
mUsait olup olmadydyny yoklamanyz
gerekebilir - genclere 6zel segilmie plak
ve CD satmak icin uygun yerde bir
dikkan bulabilecek misiniz?

<sinizi kurmadan once incelemeniz
gereken bir cok alan vardyr. < fikriniz
ne olursa olsun, bir asamada pazar
arastyrmasy yapmanyz gerekecektir.

Pazar arastyrmasy yapmak demek,
piyasaya sunmayy planladydynyz mal
veyahizmet icin yeterli fiyaty ddeyecek
yeterli sayyda misteri olup
olmayacadyny anlamak demextir.

Bu bolimde kendi pazar arastyrmanyzy
nasyl yapabilecediniz konusunda bazy
temel tavsiyeler bulacaksynyz.

Pazar arastyrmasy iki yollayapylyr:

* Masabaey arastyrmasy veyaikincil
arastyrma.

e Sahaarastyrmasy veya birincil
arastyrma.

Masa basy arastyrmasy demek,
pazarynyz ileilgili zaten yayynlanmye
bulunan materyali incelemek demektir.
Bu bilgiye dedisik yollarlaulasylyr:

» Pazar arastyrmasy raporlary
* Rehberler.

o «dtatistik yayynlary 6rnedin sosyal
trendler, hane halky harcama
anketleri.

» Basyn haberleri.

» Bilgisayar veri tabanlary

Bu kaynaklaryn coduna su kuruluelar
kanaly ile ulasabilirsiniz:

» KOSGEB Girisimcilidi Gelistirme
Enstitlist

* (GEME <hracaty Gelistirme Merkezi

* D<E Devlet statistik Enstitlsi

* Yerd kittphaneler, Milli Kituphane

« TOBB

 MPM

Genellikle, birincil arastyrmaya
giriemeden dnce, inceleyebildidiniz
kadar yayynlanmye materyali
incelemeniz sadduyulu bir davranye
olacaktyr.

Birincil arastyrma demek, arastyrmayy
kendiniz yapmanyz demektir.

Bu dedi«ik «ekillerde olabilir:

* Yz ylze gbruemeler (milakat)
o Telefon milakaty

» Posta anketleri

e "Odak" guruplarlatartyemalar
« Ornek Uriinlerle synama

Bu kysa yayynla tim bu metotlaryn
detayynainmek e bette mimkiin dedildir.



Her hangi bir arastirma gayretine
girismeden Once, ne Ogrenmek
istediginizi net bir sekilde belirlemeniz
gerekir. Pazar aragtirmasi ile yanitlarini
bulmak isteyebileceginiz baz1 sorular
sunlar olabilir:

* Pazarin toplam biiyikligi nedir?

» Fark edilir egilimler mevcut mudur?
Ornegin, satislar diismekte mi,
artmakta midir?

* Bu mal veya hizmeti kim satin
almaktadir?

* Bu mal veya hizmeti kim
kullanmaktadir?

« Satin alma konusunda nihai karari
kim vermektedir?

* Bu iirlinii insanlar ne zaman ve nasil
satin almaktalar?

* Mal veya hizmetin esas nitelikleri ne
olmalidir?

* Nigin insanlar bu iiriinii satin
almaktalar?

* Bu iirlinii almakla insanlarin satin
aldig1 fayda nedir?

* Bu mal veya hizmetin uymasi
gereken standart veya yonetmelikler
var midir?

* Rakiplerim kimlerdir?

» Rakiplerimin giiclii ve zayif yanlar
nelerdir?

* Ne fiyat talep etmeliyim?

* Misteriler ne tiir satis kosullar1
beklerler?

* Sundugum mal veya hizmetin
reklamini nasil yapmaliyim?

Eger bu ve belki diger baska sorulara
tatmin edici yanitlar verebiliyorsaniz, o
zaman basarabileceginiz satis diizeyini
tahmin edebilecek durumdasiniz
demektir.

Kilit soru, bu satiglarin bir isletmeyi
beslemeye yetip yetmeyecegidir.

Bu yayin dizisinde yer alan "Bir s
Kurmak ve Yiiriitmek" konulu kitap¢ik
ve KOSGEB-Girisimciligi Gelistirme
Enstitiisii tarafindan yayinlanan "IS
PLANI REHBERI<", is fikrinizi
belirledikten sonra yapmaniz gereken
planlar ve eylemler konusunda sizin i¢in
yararl kaynaklar olacaktir.






BENLI TEYZE PIRINCLERI URETICISI ILE ILGILI YANIT (Bkz 13. Sayfa)

Benli Teyze Piringleri iireticisi, oncelikle insanlarin neden piring almak
istemeyebileceklerini arastirdi. Bulunan yanitlardan birisi, bir piring yemegi i¢in gerekli
olan sosu yapmanin zor ve zaman alict oldugunu gosterdi. O zaman {iretici bir seri sos
tiretimine de giristi ve elbette bu soslar simdi magazalarda piring tirlinlerinin hemen
yaninda satilmaktadir. Neticede, tiretici kendi tiriiniine degil, tirliniinii kullanan insanlara
bakti.
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